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【  2023 년 2 월 14 일（화 ) 개최  장소 ：YOXO BOX 】  
 

 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

참고 자료 

 

1. ATLIKE 주식회사 대표자 田代 大輔 氏 （https://atlike.co.jp/） 

【주소】 가나가와현 가와사키시 가와사키구 니치진초 7-1 가와사키 니치진초 빌딩 14F 【설립】 2017 년 2 월  

【자본금】 50,000 천엔 

【사업 개요】 「인간」과 「테크놀로지」의 힘으로 기업·사회의 과제를 해결하는 것을 미션으로 내건 IT 컨설팅 기업. 

업종을 불문하고 다양한 업계에서 시스템 도입 및 업무 효율화 실적 있음. 

국내에서는, 사는 장소에 의존하지 않는 IT 인재의 네트워크를 구축하는 것으로, 일하는 방식을 다양하게  

실현하고 있다. 

앞으로는 「DX 를 통한 생산성 향상」, 「노동자 인구 감소」의 문제를 해결하기 위해 인력 네트워크를 해외로  

넓히고, 일본 기업이 해외에 있는 멤버와 함께 프로젝트를 진행하는 것이 당연시 될 수 있도록 준비해 나가고 싶다. 

【코멘트】 향후, 동사가 전개해 나가고 싶은 비즈니스 플랜으로서는 2030 년에는 일본의 생산연령인구(노동인구)가 감소하므로  

여성·시니어·외국인·recurrent 등에서 필요할 때 필요한 인재를 소개할 수 있도록 허브역할이 되고 싶다고 합니다. 이번에 

프로페셔널한 IT 인재를 요구하고 있는 기업이나 IT 인재의 채용/DX 의 추진에 곤란을 겪고 있는 기업이 계시다면, 부디 소개해 

주셨으면 좋겠다고 했습니다. 

2. 주식회사 비드 트레이드 원 대표자 阿部 行成 氏 （https://bit-trade-one.co.jp/） 

【주소】 가나가와현 사가미하라시 츄오구 가미구 5-1-23 【설립】 2010 년 1 월 【자본금】 6,000 천엔 

【사업 개요】 주로 PC 주변기기를 중심으로 한 전자기기의 설계·개발·제조를 실시하고 있다. 지금까지 약 250 

여개 품목의 제품을 자사 제품으로 제품화해 판매하고 있다. 다품종 소량생산 시스템을 구축하였으며 롱테일  

전략으로 틈새 제품의 매상을 쌓아가고 있다. 판매 경로로는 통신판매는 물론 요도바시 카메라 무라우치닷컴  

등을 가지고 있다. 또 지난해 12 월 해외 판매가 가능한 시스템을 도입해 해외 판매도 시작했다. 현재 새로운  

사업으로서 개인이나 소규모로 개발한 작품을 상품으로 재설계하여 판매하고, 그 판매량에 따라 각각에  

로열티를 지불하는「BTO 마이 프로덕트·서비스」를 전개하고 있다. 

유튜브나 틱톡 등 개인이 만든 것을 세계에 전달하는 서비스가 주목받고 있는데, 당사에서는 그것을 하드웨어의 세계에서 실현해  

개인의 작품을 상품화하는 것으로, 전 세계에 전달하는 비즈니스를 전개해 나갈 예정. 

【코멘트】 아베 사장은 「몇 년이 지나도 틈새 제품은 전 세계의 누군가가 원할 가능성이 있기 때문에 아카이브를 만드는 것이 

중요하다」고 말하였습니다. 다품종 소량생산 노하우를 살려 하드웨어 세계에서 사용자 크리에이트 콘텐츠 플랫폼을 지향하고 

있다고 합니다. 이번에 해외 판매, 국외 EC 등을 실시하고 있는 분이 계시면 꼭 소개해 주셨으면 좋겠다고 하였습니다. 
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3．올 바이오 주식회사 대표자 山口 栄一 氏  （https://orbio.jp/） 
【주소】 교토부 교토시 시가미교구 가와라쵸도리 이마데가와 가지이쵸 448 번지 5 크리에이션 코어  

교토미쿠루마 【설립】 2018 년 4 월 【자본금】 70,540 천엔 

【사업 개요】 당사는 교토 대학·히로사키 대학발 암 치료제를 개발하는 스타트업 기업이다.  

L-글루코스가 극히 선택적으로 암세포에 흡수되는 것을 발견하고 차세대 암치료에 응용하기 위해 신약  

개발해 왔다. 이미 진단제와 2 종류의 치료제를 발명했으며 40 개 이상의 특허를 보유하고 있다.  

진단제는 임상시험 단계에 들어갔고 치료제는 동물실험을 통해 현저한 유효성을 확인하고 있다. 

향후, 특히 희귀암이나 난치암에 초점을 맞추어 실용화를 목표로 한다. 

【코멘트】 이 회사는 난치암 중에서도 10 년 생존율이 극히 낮은 췌장암 박멸을 목표로 하기 때문에 부작용이 없는 항암제를 

발명했습니다. 이 회사에서는 췌장암의 시장 규모가 약 5 조엔 정도일 것으로 예측하고 있습니다. 이번에 ①자금조달 가능성, 

②제약기업과의 협업 기회를 모색하고 있다고 합니다. 

NPO 법인벤처지원기구 MINERVA 

(주) TNP Partners, (주) TNP On The Road 

(주) Threads Of Light 
담당 이쿠미 

 

 

【감상】  

올해 첫 비즈니스 플랜 발표회였습니다만, 발표 기업에 대한 관심아 높아 

행사장에 많은 분들이 와주셨습니다. 

올해도 매력있는 스타트 업 분들께 발표해주셨으면 좋겠습니다. 

☆★★☆ 향후 활동 예정☆★★☆ 

제 245 회 MINERVA 사업 계획 발표회 

■일  시： 2023 년 3 월 14 일（화） 13：30～15：00 

（행사장 참여만 15:30~명함 교환회） 

■장  소： YOXO BOX(요쿠조박스) 가나가와현 

요코하마시 나카구 오노에쵸 1-6 ICON 칸나이 (1 층) 

(시영 지하철 간나이역 도보 3 분, JR 간나이역 도보 3 분, 

미나토미라이선 니혼오도리역 도보 7 분) 

 

【고 부이사장의 인사】 
작년 10 월부터 YOXO BOX 에서 발표회를 개최하고 있습니다. 

최근에는 꽤 「스타트업」이라는 말이 자리잡으면서 이벤트도  

온라인 뿐만 아니라 오프라인 개최도 늘어났습니다. 

다양한 교류가 깊어지며 스타트업을 만들어가는 환경도  

다양하게 완성되고 있습니다. 

여러분의 협력 하에 본 발표회가 이루어지고 있습니다. 

올해도 변함없이 지원 부탁드립니다. 

https://atlike.co.jp/
https://bit-trade-one.co.jp/
https://orbio.jp/

