
第 253 回 MINERVA 经营规划发表会  

【  令和  5 年 12 月 12 日（周二）举行  会场： YOXO BOX 】  
 

 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

供参考 

 

2．株式会社OUTSENSE 法人代表 高橋 鷹山 

【地址】 东京都大田区大森南 4-6-15-406 【设立】 2018年 8 月 【资本金】 4,750千日元 

【经营概要】 公司是一家利用“折叠工学”，进行研究开发、试制开发和产品量产的制造业公司。正在与其 

他产品厂家和装饰公司进行合作，利用折叠工艺改善输送性和收纳性，通过表面性状的设计来控制产品的物理 

特性，有了一些简易施工、简易制造的设计实例，能从平面板材进行组装。 

并且，公司还以开发新业务和解决产品课题为目的的车间支援利用种子技术进行的事业开发和课题解决。 

【感想】 该公司具体涉及到的领域包括家电、汽车、防灾、机械零部件、建筑（壁面、建材）、衣服、包装 

材料等，他们正在摸索如何开发新的市场。高桥社长说“设想未来人类在宇宙中生活的时代，我们要在地面上 

利用折叠工学，不断积累技术，希望 10到 20年后进入宇宙。” 
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3．株式会社 LEALIAN 法人代表 佐藤 俊 

【地址】 神奈川县横滨市港北区新横浜 3-6-1 【设立】 2021年 9月 【资本金】 55,000千日元 

【经营概要】 公司的目标是要构建以小型电池的共用模式为基础的电力网络，实现利用分散型能源的经济循 

环地域“Smart Area”。已推出能作为轻型汽车的车载电池使用的装卸式小型电池，将其作为大容量、低价格 

的携带型电池应用的多功能蓄电池产品，同时建立了将这些电池的运行信息进行统合管理的云端系统，已能构 

筑利用小型电池的网络化的虚拟电线网 (Virtual Power Grid)。现在公司以“采用小型构造，从小范围开始 

逐步实现智能化”为理念，正在向企业和地域提出一项能从小规模开始引进的基础设施系统的方案。  

【感想】 佐藤社长是开发小型电动汽车的高新技术企业 FOMM 公司出身。他从 FOMM 公司将 MaaS/BaaS 业务分拆（carveout）出

来，设立了该公司。通过与地域合作者的携手，推出了地产地销型的地域智能化构想“Smart Area”，据介绍，利用这一构想能

够以小型构造提高能量循环效率，他们要通过地域内的合作谋求经济发展，并正在开展实证实验。 

【吴副理事长的致词】 

今年一年就快过去，在此对各位深表谢意。最近这些年， 

《初创》这一用语耳熟能详，使用日趋频繁。 

能为社会带来更积极的变革，走向更美好的新概念、新解决方 

案的就是《初创》的力量，是它的作用和存在意义。 

我们期待的不只是结果，更是期待社会对挑战精神给与赞许的 

的社会变化。在新的一年还请大家多多关照。 

1．株式会社 LibeLi-io 法人代表 金 誠樹 

【地址】 东京都港区浜松町 2 丁目 2番 15号 浜松町 DIA大厦 2F 【设立】 2021年 7月  

【资本金】 61,980千日元 

【经营概要】 公司开发和运营的是新一代管理推进工具《LibeLi-io》，其目标为《打造一个大家都能简单 

推进管理的世界》。它是一项革新性工具，是迄今为止未曾有过的、独一无二的架构，工具，能够开拓出一个 

新时代，让全世界的劳动者的商务推进技能水平超过以往任何时候。虽然现在还只是β版对外公开，但 MRR 

（月度经常性收入）已超过 170万，已拥有日本国内外的众多用户。验证阶段也大致已告完成，计划经过资金 

筹措，在实际核心内容封装后，在国内外平行地开展业务。 

【感想】 以往的项目管理工具其目的是对任务和资源进行管理，而该公司开发的新工具的目的除业务和项目管理之外，还对经营

和人材培养进行管理。将实际业务中所用的工具和教育培训功能合并在一起的协同工具只有该公司的产品。这次他们说在筹措资

金的同时要寻找合作者（合作事业公司、合作开发公司、销售公司、咨询顾问合作者），希望得到他们的支援。 

4．SAMURAI Security 株式会社 法人代表 濱川 智 

【地址】 东京都渋谷区富ヶ谷 1-3-8 22SY大厦 401 【设立】 2018年 4月 【资本金】 78,449千日元 

【经营概要】 SAMURAI Security 是一家用区块链解决社会课题的公司，创业后从事地域通货等的金融技术 

（FinTech）业务。公司代表滨川经历过继承家业时的繁琐，一心想着如何将这一领域进行 DX，2022年， 

启动了使用 AI和区块链技术的遗产继承 DX服务《Saras》。正在开展的这项服务要争取 2040年的市场规模达 

到 70万亿日元，成为日本为数不多的成长市场，同时在当前劳动集约而造成ＩＴ化滞后的状况下，将焦点 

集中在经营者的业务效率化领域。公司将充分利用平均年龄为 55岁的资产家这一特异的顾客数据库，为希望 

访问其 DB的不动产公司、生命保险公司和银行提供系统的租借业务和广告代理等服务，以扩大公司收益。 

【感想】 该公司以开始有意识人生终结年龄的 50～60多岁年龄段的富裕阶层和资产阶层为对象，启动了对资产活用、资产继承

进行支持的 AI 管理服务（concierge 服务）“Saras”。本年度内估计登录人数会达到 3 万人，为争取在 2025 年度能有 10 万人

登录，他们希望帮助介绍有合作意向的企业。 
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